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@ Vincerelaconcorrenza attraverso  gliagenti possono garantire risultati
la collaborazione. Puntando su piat- migliori ed essere piu competitivi».
taforme per la condivisione di an- Afotografareilfenomeno dellana-
nunci e incarichi, ma anche su pro- scitadiMlslocaliedell’utilizzo diso-
fessionalita e trasparenza. Per una cial network professionali e del
quota crescente di agenti e questala coworking, «che stanno rivoluzio-
strada da seguire, in prospettiva, per nandoillavoroinreteelacondivisio-
tirarsi fuori dalle difficolta, tracrisie ne di opportunita, riducendo costi
concorrenza sempre piu dura. economici e favorendo sinergie e se-
Adimostrarel’attenzioneperilte- lezione traoperatori», € ilreport Re-
ma condivisione e la"piazza" deiso- tieaggregazioniimmobiliari,elabo-
cial network, canale sempre pituti- rato da Gerardo Paterna, che rileva
lizzato dagli agenti immobiliari per come tra gliaddettiailavori «il nuo-
raggiungere clienti, promuovereser- vo traguardo da raggiungere consi-
vizi ma anche per costruirsi unare- stenel creareun aggregatore nazio-
putazione e per confrontarsi sulla naledelle piattaforme locali».
propria attivita. E dove uno degli ar- Il sistema di gran lunga piu diffu-
gomenti piu gettonati & proprio lo so in Italia & Mls Replat, lanciato da
sviluppodimodalitadilavoroincen- Frimm, in cui sono archiviate circa
trate sulla condivisione di immobili, 22milaschedeimmobile e acuisono
ovvero sull’utilizzo degli Mls, i siste- connesse oltre 1.200 agenzie. «La
mi di multiple listing service. Confer- condivisione & un acceleratore di
ma Raffaele Racioppi, formatore e compravendite — spiega Roberto
consulente, fondatore del blog da Barbato, presidente Frimm —. Usare
cui énato «Seiunagente immobilia- gli Mls significa potenziare la pro-
re se...»», gruppo Facebook con oltre pria competitivita, trasformando i
umila persone iscritte: «I social colleghiinalleatioperativi. Eabene-
network possonoavereunruoloim- ficiarne e 'immagine stessa della
portante nel favorire sistemidi con- professione». Il sistema funziona,
divisione immobiliare, perché facili- sottolinea Barbato, «visto che su 10
tano il confronto tra professionisti, transazioni concluse da un’agenzia
abbattendo la diffidenza». I clienti, connessaaReplat, 6sonoincollabo-
precisa il blogger, «chiedonounser- razione. Ma per sfruttare al massi-
vizio efficace e di qualita per profes- mo gliMls devonolavorarci pitiope-
sionalita e trasparenza, e vogliono ratori possibili, alimentando il flus-
evitare di rivolgersi a tante agenzie sodiinformazioni».
diverse per trovare casa. Condividen- Su questo fronte si sono mosse — e
do incarichi e immobili con gli Mls stanno collaborando — anche le sigle
di categoria. LaFiaip, ad esempio, ha
. un proprio Mls (utilizzato da circa
Le piattaforme per la 600 agenti) e 'idea per il futuro & di
condivisione di informazioni  metterloadisposizione degliassocia-
aumentano le possibilitz‘l tigratuitamente, chiedendo unabbo-
di vendere un immobile namento solo in occasione della pri-
ma venditarealizzata. - F, Na,
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