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Chi

potra

cambia la rotta
sopravvivere

di Marcella Persola

Con l'arrivo
del nuovo
anno

le strutture
attive

nel mercato
immobiliare
sono destinate
a consolidarsi.
Mentre chi
non si adegua
alle nuove
sfide...

FONDOCASA
Alessandro Pollero

nno di grande sfida
per Il mercato immo-
hiliare. Se lo scenario
MAacroeconomico non
sembra offrire prospettive illu-
minanti per il 2012, ad esso va
aggiunto anche un mercato
‘micro” che tende verso Il con-
solidamento. "Il numero totale
delle compravendite e calato
del 5-6% rispetto allo scorso
anno” evidenzia Dario Casti-
glia, presidente e ad. di
RE/MAX Italia, "e s rnduce
di conseguenza anche la quota
pro-capite delle compravendite
degli agenti”. Quindi & prevedi-
bile che il mercato fara una bo-
nifica di operatori, almeno
secondo alcuni
“lo credo che vedremo un con-
solidamento delle strutture gia
esistenti e che dei 60 marchi
che erano presenti sul mercato
5 anni fa, ne resteranno circa
405, nel prossimi anni” precisa
Alessandro Pollero, presi-

FRIMM HOLDING
Roberto Barbato

dente di Fondocasa SpA

Secondo altri operatort il mes-
saggio e abbastanza chiaro. Il
2012 sara 'anno della svolta e
chi non si adegua ed & capace
di cambiare deve chiudere

‘Questo @ un lavoro dove si

possono ottenere dei risultati
economici e imprenditonali
molto importanti, a condizione
che si sappiano unire tre doti
fondamentali. ottimismo, impe
gno e umilta” sottolinea Ema-
nuele Barbera, presidente di
Sarpi SpA E se il mercato
sara selettivo nel confronti
degli agenti immobilian, anche

a loro spetta un compito non

facile: convincere | clienti ad ab

bassare | prezzl, senza perdere

di vista la soddisfazione del
cliente. "Essendo la nostra at

tivita un

VIZIO, e necessaro

dimostrare al cliente ogni
giorno di essere per lul un vero
valore aggiunto” sottolinea lla-

rio Toscano, presidente di

GRUPPO TOSCANO
llario Toscano

Gruppo Toscano SpA Ma
sul paramentro prezzo, va fatto
effettivamente qualche aggiu-
stamento. "Nel 2012 sara ne-
migliore
conoscenza dei prezzi e una
maggiore condivisione” @ que-
sta lldea di Roberto Bar-
bato, presidente di Frimm
Holding. | prezzi degli immobili
fino ad oggl hanno tenuto ma
e previsioni dicono che per
vendere sara necessario ab-
Soprattutto per un
altro fattore Se e vero che |l

cessdria una

bassarli

numero di compratori e dimi-
nuito, tagliando fuori dal mer-
cato coloro che compravano
casa accendendo un mutuo to-
tale. oggi la difficile condizione
economica crea delle difficolta
anche a chi dispone di un po’ di
llguidita, ma deve comungue
ottenere un prestito per ac-

quisto. Insomma sembra che le
banche abbiano agito con la
cesoia sul comparto mutui e

IMMOBILIARE.COM
Augusto Grimaldi
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rar quadrare | ( ue
ittegglamento avra delle ripe
sioni inevitabili anche sul

immoaoiiar

llora cosa fare per non re

tare fermi? Per Antonio
Pasca presidente di Tecno-
casa Franchising SpA ‘¢

ONO0 margini dr miglioramento

dal punto di vista dell'acquisi

zione di quote di mercato nel

settore del franchising immao

|

biliare”. La societa infatti pre

vede l'apertura di 200 agenzie

nel corso del 2012. Inoltre

gruppo ha in atto un piano di

( j h 1G1 o le 100
) I CCcon } 150
] } sola che punt 1
L he Fondo |
biettivo d U
16 ‘r 1ell
ttutto
J| perien
10 anche i re del neonat

Immobiliare.com
lato da Augusto Gri-

maldi. “Tra le novita del nuo\

prestiti, perché impegnate a fondatore. Non solc

SONO0 Impegnate In

nstrutturazione, m

ntinuare a cre-
di Sarpi, ad
emplo che "In questo periodo
del settore pre
Il affilazione
royalty piti basse’

) Toscano che

Moite ret

zione di aprire
3 nuove agenzie, due delle quali
rNo, oltre al-

razione della nuova sede

capitolo

spettera alla for-

ione. RE/MAX Italia sta or-

moetinn
meecing

erile con Tom Ferry,

| mondo immobiliare,
we tecnolo-
jmmobiliare. Un

» sara aperto a tutt

| Un capitolo
Importante
Spettera
alla formazione.
RE/MAX Italia
| sta organizzando
un meeting
primaverile
con Tom Ferry.
Ma questa
non sard
lunica

; Iniziativa
RE/MAX ITALIA
Dario Castiglia del settore

SARPI
Emanuele
Barbera

TECNOCASA
FRANCHISING
Antonio Pasca
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