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Netwark La spesa per aprire un’agenzia in franchising

Contrattl d15 anni
e un fee di ing esso
fino a 20mila euro

Per aderire a Tecnocasaoa Solo Affitti .
l'investimento iniziale ¢ di circa 25mila euro

Cristina Giua

sew Quanto costaaprire unagen-
zia mfranclnsmg? Diversificatele
due voci di spesa - entry fee e ro-
yalties- deiprincipalinet'workim—
mobiliari. L'entry fee & i} "pédag-
glo" d'ingresso, fissato dai franchi-
sor in base all'area d’insediamen-
to dell'agenzia, alla copertura in
unacerta zona, al potenziale baci-
nodiclienti.

Per royalty si intende un cano-

ne, di solito mensile, da versare al
franchisox in cambio dei servizi

HEW ENTRY .

Da segnalare it debutto

in queste settimane della rete
Al Re franchisi ng network,
dotata di una politica
articolata con anche sconti

per gli affiliati e modulato in base
alfatturatoo alleentrate lorde, co-
e fanno rispettivamente il grup-
poToscano e Re/Max Italia. Op-

pure calcolato sul bacino minimo

dicontatti (da un roinime di 10mi-

la 0 30mila) in una zona definita

concessa in esclusiva come fanno
Gabetti, Professionecasa e Gri-
maldi: Nelle royalties rientrano
ghstrumenudx supporto alleagen-
zie, dalle piattaforme web per con-
dividere gli irnmobili in portafo-
glio, all’ aggiornamento professio-
nale, alle sponsorizzazioni e cam-
pagne pubblicitarie, ai materiali
come insegne e modulistica, il va-
lore aggiunto di ognimarchio.

Cingue anni (rinndvabili) & la’

durata del contratto dei principali

network. Sempreacaricodellaffi-
- liatole spese digestione dell'agen-

zia(locazione, stipendi dei dipen-
denti,arredi, cancelleria). Ogniin-
segnaha poi al suo attive punti di
forza,nicchie di mercatoe iniziati-

.ve per distinguersi su una piazza

resa piticompetitiva dai cali delle

vendite residenziali delle ultime -

stagioni. Da segnalare, in tema di
newentry, il debuttoin queste set-
timane della rete A1 Re franchi-

singnetwork, aperta ad agentiim-
_mobiliari, mediatoricreditizi, am-

ministratori immobiliari e dotata
di una politica melto diversificata

inmateriadisconti, fee d’ingresso ' :
" dellacasamadre Usa,

€ royalties (si veda costi di affilia-
zione inwww.ainet.it). * ‘
Su incentivi e smergle punta
Tree group con un'iniziativa par-
tita da gennaio che premia i mar-
chi diintermediazione immobilia-
re (Gabetti, Professionecasa, Gri-

maldi), chiamatiafaredapontetra
_acquirenti di immobili e i marchi
Tree finance (Rexfin e Gabetti fi- '

nance), specializzati nei mutui.

‘Spiega Umberto Bott, presxdente

diTree groupr«Conunprimostep
di sel routud segpalati ed erogati
nelzo1o, gliaffiliati Gabetti, Profes-

sionecasa e ‘Grimaldi risparmie-

rannonel 2011icostidellapiattafor-
ma gestionale Treeplat, se invece
porteranno acasaalmeno otto mu-
tui otterranno uno sconto del 50%

- sulle royalties del prossimo anno,

aquota 12 mutui verranno azzera-

“ teleroyalties fino afine 20i1».

Frimam invece affiliapreferibil-
mente punti vendita esistenti. Es-
sendo princip almente un franchi-
sing di servizi, Frimm ammette il
co-branding senza imporre di

cambiare Larredo dell’ufﬁcio'

Inoltre non.viene richiesta fee

dingresso e Ja royalty di agosto.

Traiservizidipunta: Paccessoal- .

‘Ja piattaforma Mls. (Multiple li-

sting service) Replat conun data-
base di circa Gomila immobili in
portafoglio condiviso. ‘

Per chi poi preferisce una for-'

mula di affiliazione su modello
studio’associato, in cui ciascun
consulente/agente collabora in
maniera autonoma con um’agen-
zia di riferimento, trattenendo fi-

‘no all'85% del proprio reddito da

provvigione, la scelta & Re/Max
che haadattato all'ltaliail smtema

PeraderireaTecnocasaeTec-

norete & necessario investire-

25-30mila euro. Per pubbhcxta il
franchisor accantona fino al 20%
delle royalties. Molto amplo eca-
pillareil pacchettosqrvizisul fron-

.tedeicanalidipromozione (porta-

le; newsletter e un periodico con
oltre 160 diverse edizioni al mese,
per unatiratura di oltre 10 mlhom
dicopie tofali).

" Unico in Italia a dedicarsi solo

allelocazioni & Solo Affitti. L'inve- -

stimento iniziale & stimato sui
25mila euro che in fase di avvia-
mento comprendono Passistenza
pre-aperturaperlaricercadellalo-
cation, del personale, 'allestimen-
to dell'agenzia, la pianificazione

- delmarketinglocale.ll calcolo del-

leroyalty - mensile traun minimo
di 520 euro a un massimo di mille
eure - & indipendente dal fattura-
to, malegato al numero di abitanti
¢ ai canoni di locazione medi
nell'areageografica diesclusiva.

<. ORPRODUZIONE ISERVATA

Quanto costa I'«insegna»

e spese di affiliazione dei pnnmpalmetwork 1mmobzhar1

Fee d mgresso
. @min @ max: "

Gnmaldl

rMMummeam-

: Fonte: elaborazione Il Sole 24 Ore su dati def diversi networrkimmebiliar

Royaltles

Dati in-euro, al mese .




