Innovazioni e Opportunita nel mercato immobiliare

come aumentare le quote di mercato e la redditivita (prima parte)

DAL FRANCHISING TRADIZIONALE ALLA CENTRALITA DELLA PIATTAFORMA MLS

ono positivo sui numeri del

mercato, le compravendite
sono tornate ai livelli del 2005
intorno a 600.000, e solo negli
ultimi anni abbiamo assistito a
un boom: ritengo in ogni caso
che it mercato immobiliare sia
solido. Frimm oggi € una realta
che si poggia sulla piattaforma
MLS (multiple listing services)
quindi su un’operativita diver-
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sa per Pagente immobiliare e
non pitt sul franchising. Oggi il
brand si chiama Frimm Ser-
vizi Immobiliari ¢ ha rap-
porti con oltre 1.800 agenzie
sul territorio che aderiscono
alla piattaforma MLS. il tool
della MLS e veramente la ri-
voluzione nel nuovo modo di

lavorare per gli agenti immo-
biliari, in USA il 100% degli

agenti immobiliari le utilizza
e noi abbiamo sperimentato
negli ultimi tempi un sensibile
aumento dell’utilizzo della no-
stra MLS da parte degli agent
immobiliari con meno di 30
anni. Un importante vantaggio
che hanno oggi gli agenti im-
mobiliari italiani che utilizzano
la MLS € che riescono a fare
transazioni a prezzi “giusti”
di mercato, oltre ad avere un
aumento del fatturato e una
riduzione dei costi. Un al-
tro aspetto da soﬁ;olineare e
quello delf’aggregazione. Non
si puo vincere senza una col-
laborazione fra agentl immo-
biliari.




