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INTERMEDIAZIONE

Mls Replat
in crescita
del 30%
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@ La collaborazione sl fa strada tra gli
agent!immobiliarl. Isisterni di multipleli-
sting scrvice (MIs) basati sulla condivisio-
nediannuncleincarichi sembrano, nono-
stantela radicata diffidenza da parte degli
operatorl, inizlare a fare breccia nel setto-
re: adarne un segnale sono | risultati otte-
nutl dal pitt diffuso sistema online per la
collaborazione tra i professionisti del real
estate, MlsReplatdiFrimm, chenelzoisha
segnato un forte incremento sia degll Im-
mobill registrati sulla piattaformache del-
le compravendite concluse,

11 numero degli immobill caricatl sul sl=
stema~-equindl condlvisidagliagenticon-
nesslalnetwork -loscorsoanno écresciu-
to del 27'% rispetto al 2014, passando da
22mila a 28mila uniti. Ma a dare il segnale
pit significativo sono { dati riguardanti le
collaborazionl andateabuonfine: nel 2015
sono state 7.087 le compravendite conclu-
se all'interno della plattaforma grazie alla
“condivislone” (+ 29,8% annuale). Mls Re-
plat-lanciato pionieristicamente1sannifa
daFrimm-oggicoprequasiiléog:(secondo
Il report di Gerardo Paterna "Retl ¢ Aggre-
gazionl Immobiliar{") del mercato def co-
siddetti aggregatorl Innovativi incentrati
sulla collaborazione tra agenti, con oltre
1.900agenzieconnesse. Alivelloterritoria-
le, la maggiore propensione alla condivi-
sionesireglstranelleCentro-Sud, conllpii
altonumerodicompravenditeconclusenel
Lazio (3.197 case vendute attraverso Mls,
parial 45% del totale), segultoda Campania
(1.008) e Sicilia (879).

«Collaborare sara |l modo di lavorare
standard per il futuroe del settore immobi-
liare — afferma Roberto Barbato, presiden-
te di Frimm -. I sistemi Mls sono reall stru-
ment anticris| perché facilitano I'incontro
tradomanda e offerta, acceleranolaveloci=
tadelle rrattative coffronounamagglortu-
tela delle informazioni relative agliimmo-
bili acquisitl dai professionisti»,
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