& Ludovico Casaburi

SIA LA POPOL AZIONE URBANA CRESCERA DI 770 MILIONI

AL 2010 E IL 2030, MA IN QUALE REGIONE SI REGISTRERA eal Esate i FrRMMSPA
ALTA CONCENTRAZIONE NEI CENTRI URBANI? nep— (- ol [0

uﬂol RETAIL & FONDI & SIIQ STRUTTURE LOGISTICA & ABITARE GREEN
'IIUDT!DIANU COMMERCIAL TURISTICHE INDUSTRIALE SOCIALE BUILDING

1l Quotidiano Immoblhare

Il giornale degli agenti immobiliari italiani

27/03/2015 i SOCIETA

MLS: un modello di lavoro per
migliorare il business

Quinta puntata de [Agente immobiliare
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v Barbato Roberto

Italia = Cosa significa MLS? Ce lo spiegano gli ospiti della quinta puntata de

LAgente immobiliare. \niziz Raffaele Racioppi, esperto di reti MLS, che chiarisce
Racioppi Raffaels

che MLS non & una piattaforma come molti pensano ma un modello di lavoro nato

negli USA secondo il quale due agenti concorrenti partecipano alla creazione di un

business comune al fine di generare un miglioramento del servizio finale al cliente

ULTIME NELLA RUBRICA

MLS: un modelle di lavoro per migliorare |l
business

e aumentare la possibilita di vendita. Patrick Albertengo, Reopla MLS, spiega
invece come tutto cio si possa integrare con | modelli di social network che 27/03
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spingono senzaltro a una maggiore collaborazione per "socializzare” appunto con | Coworking e aggregazione: nuovi stili di

20/03 ) AN T
colleghi i propri business, passando da concorrenti a clienti. Roberto Barbato, lavoro nel settore immobiliare
Replat MLS, ribadisca ancora come MLS comporti un cambio di mentalita per gli 13/03 }“:;;;?;:EE'E ik
agenti immobiliari, con effetti potenzialmente molto importanti per la categoria: & i 'Agente immobiliare: collaborazione e
fondamentale diventare padroni del proprio lavoro anche tramite internet. In altri condivisione
Paesi questa professione & diventata pil qualificata proprio grazie a questo 27/02 o Shmer e apl g

immobiliare
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L'informazione sempre con te.

metodo.
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