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CASAEIMMOBILIARE

IL METODO FRIMM

Pionieri dello sharing applicato alla vendita
“Lavostra casa affidata a duemila agenti”

Immobiliare e tecnologia.
Un binomio a prima vista bi-
slaccoche perd, nel corso de-
gli ultimi anni, ¢ diventato
sempre piu attuale e concre-
to, al punto dascuotere com-
pletamenteil settore. Termi-
ni che un tempo venivano
considerati alieni come Big
data, proptech, MLS, iBuyer,
app, stanno ormai entrando
nella quotidianita del merca-
todelmattone. Inuno scena-
rio del genere, in cui le novi-
ta tecnologiche collidono
con la burocrazia, da una
parte, e la conoscenza del
comparto immobiliare,
dall’altra, diventa di fonda-
mentale importanza rivol-
gersi a un operatore del set-
tore preparato e aggiornato
pervendere e comprare casa
in tranquillita e sicurezza.

In questo senso, gli agenti
immobiliari FRIMM sono
stati dei veri e propri pionie-
ri. Sul mercato da quasi 20
anni, sonostatii primiad ap-
procciare e utilizzare il con-
cetto di sharing: ancora og-
gi condividono migliaia di
immobili all'interno del si-
stema MLS (Multiple Li-
sting Service, sofisticata
pml:tafmmammllahnramn-
ne tutelata riservata agli
agenti immobiliari) di pro-
prieta dell'azienda. «Si trat-
ta diun modo dilavorare in-

credibile che ho scoperto
per la prima voltanegli Stati
Uniti d’America-, racconta
il presidente di Frimm
S.p.A. Roberto Barbato.
«Chi affida la vendita della
propria casa a un agente
FRIMM, lasta affidando con-
temporaneamente all'inte-
ra rete di agenti immobilia-
ri connessi al sistema MLS:
2.750 operatori pronti a ef-
fettuare la vendita. Con il
vantaggio di pagare un’uni-
ca commissione al suo agen-
tedifiducia».
FRIMM fa rima con tecnolo-
gia sin dalla sua nascita. Il si-
stema MLS é stata la prima
innovazione portata dal
ruppo bianco e blu in Italia
a culsene sonoaggiunte tan-
te altre come la app Agent
RE per velocizzare la comu-
nicazione e il lavoro degli
agent o il Calcolatore delle
Valutazioni Immobiliari ba-
sato sui valori OMI e sulle re-
gole dell'estimo. Il sistema
MLS & perbquello che rispon-
de a una nuova esigenza del
mercato immobiliare: chi
vuole vendere o acquistare
casa, infatti, desidera al pro-
prio fianco un consulente di
parte: un professionista che
tuteli gli interessi del com-
pratore o del venditore e
non di entrambi contempo-
raneamente, —




