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CASAEIMMOBILIARE

IL SISTEMA FRIMM

La forza di 29 agenzie immobiliari
al prezzo di un’'unica commissione

Pagare una sola commissione
ma usufruire della forza ven-
dita di 29 agenzie immobilia-
ri su Torino e provincia. Ecco
uno dei grandi vantaggi offer-
ti da ogni singolo affiliato
FRIMM presente nel capoluo-
go piemontese. Ma ¢’e di pit,
perchéi29 punti vendita - tut-
ti collegati tra di loro tramite
P’esclusivo software Multiple
Listing Service (detto “MLS”)
perlacondivisioneimmobilia-
re di proprieta del Gruppo
FRIMM - possono appoggiar-
siaoltre 2.750 operatori com-
plessivi in tutta Italia per far-
si aiutare a vendere qualsiasi
tipologia di<immobile. Sul
mercato da quasi 20 anni (ad
aprile 2020 sara festeggiato
il ventennale del marchio),
gli agenti immobiliari
FRIMM sono stati dei veri e
propri pionieri del settore:
sono stati i primi ad approc-
ciare e utilizzare il concetto
di «sharing», proprio grazie
alla condivisione di migliaia
di immobili sul sistema MLS,
sofisticata piattaformadi col-
laborazione tutelata riserva-
ta agli agenti immobiliari di
proprieta dell’azienda.

«Abbiamo importato questo
metodo operativo dagli Stati
Uniti» spiega Daniela Esposi-
to, Master per lo sviluppo e la
gestione di FRIMM in Piemon-
te. «<Funziona cosi: chi affida

lavendita della propria casaa
un agente FRIMM, la sta affi-
dando contemporaneamente
all’interarete diagentiimmo-
biliari connessi al sistema
MLS di proprieta del Gruppo:
migliaia di operatori pronti a
effettuare la vendita nel mi-
nor tempo e al miglior prezzo.
Con il vantaggio di pagare
un’unica commissione al pro-
prioagente difiducia».
FRIMM fa rima con tecnolo-
gia sin dalla sua nascita. Il si-
stema MLS e stata la prima
innovazione portata dal
Gruppo bianco e blu in Italia
acuisene sono aggiunte tan-
te altre come la app «Agent
RE» per velocizzare la comu-
nicazione e il lavoro degli
agenti o il «Valucasa», vero e
proprio calcolatore perle va-
lutazioni immobiliari basa-
to suivalori OMI e sulle rego-
le dell’estimo.

Il sistema MLS é pero quello
che piu di tutti risponde a
una nuova esigenza del mer-
cato immobiliare: chi vuole
vendere o acquistare casa, in-
fatti, desidera al proprio fian-
co un «consulente di parte»,
un professionista che tuteli
gliinteressi esclusividel com-
pratore o del venditore e non
di entrambi contemporanea-
mente. Tutto questo € possi-
bile proprio con I’ MLS utiliz-
zatoda FRIMM. —



